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بسم الله الرحمن الرحيم

جامعة الملك سعود

كلية علوم الأغذية والزراعة

قسم الإقتصاد الزراعي
خطة تدريس مقرر 421 قصر
" التسويق التعاوني"
“Cooperative Marketing”

شعبة 17429
الفصل الدراسي الثاني: العام الجامعي 1441 
	اسم المحاضر:  د. محمد بن عبداللطيف النفيسه
	

	ساعات مكتبية: 
 الاثنين: 10:00 – 12:00
و/أو بالاتفاق
	

	مكتب: 2أ36
	

	تلفون مكتب 8499 467
	

	بريد الكتروني: malnafissa@ksu.edu.sa 
موقع الكتروني: http://fac.ksu.edu.sa/malnafissa
	


المكان/الزمان: الأحد/الثلاثاء/الخميس 3:00 –3:50
  القاعة: 2أ84 
المقرر
اســــم المقـرر: " التسويق التعاوني "
رمــز المقــرر: 421 قصر
تعريف المقرر:

دراسة مفهوم التسويق التعاوني الزراعي وأهدافه، أهمية التسويق التعاوني، أهمية المبادئ التعاونية في مواجهة مشكلات التسويق الزراعي، أنواع وتنظيم وإدارة وتمويل الجمعيات التعاونية التسويقية، دراسة الجدوى الاقتصادية للتعاونيات التسويقية، الأطر القانونية والتشريعات للتعاونيات التسويقية، الأنشطة التسويقية التعاونية، تجارب الدول الأخرى في التسويق التعاوني، دور التسويق التعاوني في التنمية الزراعية في المملكة وأفاقة المستقبلية في مجالي التسويق الداخلي والتصدير.

الهدف من المقرر: - 
القدرة على استخدام كافة الأدوات الاقتصادية والتسويقية والتقنية في سبيل الإلمام بحيثيات الرفع من المستوى المعرفي في التسويق التعاوني. 

ويهدف كذلك هذا المقرر إلى تهيئة الطالب لإدراك أهمية العمل الجماعي في مجال التسويق الزراعي وكيف يمكن للمزارعين في حين تتضافر جهودهم أن يحققوا رفعاَ للأسعار المزرعة مع تدنية لأسعار المستهلكين هذا ويمكنهم العمل الجماعي في تسويق منتجاتهم أكثر كفاءة وخلق فرص جديدة للنفاذ في الأسواق المحلية أو العالمية.

وكذلك تطوير قدرة الطالب على البحث عن المستجدات والمعلومات في هذا الصدد.

لتحقيق هذه الأهداف علي الطالب إتباع الآتي: -
1-  مواظبة الطالب على حضور المحاضرات بشكل منتظم*.
2- الإطلاع المسبق على مادة المحاضرة.
3- الاشتراك في المناقشة، وحل التمارين، وزيارة أستاذ المادة لأية استفسارات.
  طرق التدريس: 
الأسلوب المتبع في تدريس هذه المادة يعتمد على المناقشة والأسئلة لتمكين الطلبة من استنباط/فهم/تطبيق القواعد وذلك من خلال نقاط في شكل عرض تقديمي (Power Point).  يقوم الطلبة بتطبيق المادة العلمية من خلال التمارين، تقديم تحليلات دورية (Power Point) وأية وسائل أخرى (تعلن في حينها). 
الموقع الالكتروني للمقرر:

يوجد لهذا المقرر صفحة على الشبكة العالمية داخل الموقع:
http://fac.ksu.edu.sa/malnafissa
للدخول لموقع المقرر اكتب العنوان أعلاه ومن ثم قم باختيار المقرر:"421 قصر".  تحوي صفحة المقرر: 

· شرائح العرض التي تناقش في المحاضرة
· المنهج + معلومات عن المادة
· الواجبات 
· الامتحانات السابقة 
· أخرى
المنهج موزعا على المحاضرات (الاسابيع):
	المواضيع المطلوب بحثها وشمولها

	الموضوع 
	عدد الأسابيع
	ساعات الاتصال

	مفهوم التسويق التعاوني الزراعي وأهدافه
	2
	6

	أهمية التسويق التعاوني
	1
	3

	أهمية المبادئ التعاونية في مواجهة مشكلات التسويق الزراعي
	1
	3

	أنواع وتنظيم و إدارة وتمويل الجمعيات التعاونية التسويقية
	2
	6

	الجدوى الاقتصادية للتعاونيات التسويقية
	2
	6

	الاطر القانونية والتشريعات للتعاونيات التسويقية
	2
	6

	تجارب الدول الأخرى في التسويق التعاوني
	2
	6

	دور التسويق التعاوني في التنمية الزراعية في المملكة وأفاقه المستقبلية في مجالي التسويق والتصدير
	2
	6


نظام تقييم الدرجات:
تعتمد الدرجة النهائية علي:
الحضور والمشاركة- حل التمارين في أوقاتها -  اختبارات دورية (2) -  الامتحان النهائي 

حسب التوزيع التالي:
	البند
	الموعد 
	الدرجة 

	الاختبار الفصلي الأول 
	يحدد لاحقاً
	15 درجة 

	الاختبار الفصلي الثانى 
	يحدد لاحقاً
	15 درجة

	التمارين 
	خلال الفصل الدراسي
	20 درجات 

	مشاركة
	خلال الفصل الدراسي
	10 درجات

	الاختبار النهائي
	نهاية الفصل الدراسي
	40 درجة

	المجموع
	
	100


المراجــع المستخدمة:
لملوم، رياض شعبان. مفهوم التسويق التعاوني الزراعي وآفاقه المستقبلية. مجلة الجامعي، النقابة العامة لأعضاء هيئة التدريس الجامعي، ليبيا، 2015.
سالم، أحمد محمود. التسويق التعاوني الزراعي في ضوء التطبيق العملي.

الغرفة التجارية الصناعية بالرياض. تفعيل الدور التعاوني في التسويق الزراعي
تنمية التعاونيات الزراعية، منظمة الأغذية والزراعة للأمم المتحدة، روما 2003.
سياسات الغياب/الحضور: 
· سوف تطبق لوائح الجامعة في هذا الصدد
· الحضور من أجل "التحضير"—مثلا في آخر المحاضرة- لا يعني الحضور
· الأعذار المقبولة هي فقط المعتمدة رسميا من الجامعة: 
· الاستئذان من أستاذ المادة لا يعني التحضير 
*مقتطفات من قواعد ولوائح الجامعة فيما يخص الغياب عن المحاضرات والدروس العملية:

"علي الطالب المنتظم حضور المحاضرات والدروس العملية ويحرم من الاستمرار في المادة كما يحرم من دخول الاختبار النهائي فيها إذا قلت نسبة حضوره عن (75%) من المحاضرات النظرية والدروس العملية......... ويعتبر الطالب الذي حرم من دخول الاختبار بسبب الغياب راسبا في المقرر."
والله ولي الموفق [image: image1.png]



